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Cuaderno de ventas completo
Nota*: el nombre y datos facilitados por la empresa son tratados con absoluta confidencialidad. No son divulgados ni publicados bajo ningún concepto.

1 ¿Quién solicita un cuaderno de ventas completo?
Un cuaderno de ventas completo lo puede solicitar tanto un potencial comprador como un inversor o socio.

2) Objetivo del cuaderno de ventas
Un cuaderno de ventas completo tiene un doble objetivo:

· facilitar la información y la toma de decisión del potencial comprador u inversor
· dotar de seriedad y buen hacer a la operación desde el primer momento
3) Datos que contiene el cuaderno de ventas completo
Los datos que contiene el cuaderno de ventas básico de Nice Transaction son:

1) Introducción
2) Formalidades corporativas
3) Reseña histórica
4) Ubicación de la empresa
5) Descripción de la actividad de la empresa

6) Descripción de clientes

7) Descripción de la competencia directa

8) Estrategia y plan de marketing 
9) Estructura y organigrama 
10) Análisis financiero de la empresa 
11) Proyecciones de marketing 
12) Proyecciones económico-financieras 
13) Valoración de la empresa
14) Anexo
4) Datos que tiene que entregar la empresa

Balances y cuenta de PyG de los últimos 3 años, debilidades y fortalezas de la empresa, plantilla de la empresa,…
5) ¿Quien realiza su cuaderno de ventas?

Personal altamente cualificado y experiencia en valoración de empresas. Contamos además con distintos colaboradores expertos en diferentes áreas. A modo de ejemplo, nombramos a tres de los integrantes de nuestro equipo:
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6) Longitud del cuaderno de ventas básico

Entorno 60 -70 páginas.

7) Coste

2.450 euros + IVA.

8) Tiempo de entrega

20-25 días laborables desde la recepción de la información.

9) Forma de pago

Tarjeta de crédito, transferencia bancaria o paypal.
10) Como recogemos los datos para la elaboración del cuaderno de ventas completo?

El cuaderno de ventas completo se realiza a distancia. El equipo de Nice Transaction no se desplaza a la compañía. El proceso de recogida de la información se realiza mediante teléfono y email.

Si el cliente desea que 1 asesor experto se desplace a la empresa, la empresa debe de pagar los gastos del viaje. Consultar.

11) ¿Qué tiene que hacer para conseguir una valoración aproximada de su empresa?
Puede contratarlo llamando por teléfono: 902 05 24 94 o si lo desea realizar la contratación vía email.

Si desea hacerlo vía email debe de:
1.- Envíenos un email a cuadernodeventas@nicetransaction.es con la siguiente información:

· Tipo de cuaderno, básico o completo
· Su nombre

· Su teléfono de contacto

· Una cuenta de correo electrónico

· Como quiere realizar el pago: tarjeta de crédito, paypal o transferencia bancaria

2.- Le enviaremos un email para que proceda a pagar el total del coste del servicio. 

En el caso que haya elegido como forma de pago tarjeta de crédito o paypal, le enviaremos un email que le llevará a una página de pago segura donde podrá realizar el mencionado pago.
En el caso que desee pagar mediante transferencia bancaria, le enviaremos un email con el número de cuenta bancaria donde debe de realizar el pago.

3.- Una vez realizado el pago, le llamaremos pidiéndole una serie de datos de su compañía para poder elaborar el cuaderno de ventas básico.
4.- Le enviaremos un email para informarle que el cuaderno de ventas básico de su empresa está disponible y le enviaremos por correo electrónico su cuaderno en un archivo.

Déle un aire profesional a su empresa y no la mal venda!
Víctor Martín





Master en marketing por la Universidad Pompeu Fabra.





Diplomado en Ciencias Empresariales por la Universidad Ramon Llull.





Más de 3 años de experiencia en consultoría estratégica y de negocio para pequeñas y medianas empresas.





Miembro de la Asociación de Profesionales de Marketing.





Se encargará de realizar la parte de marketing de su cuaderno de ventas.





Cristina de Navas





Master en finanzas por la Universidad de Barcelona.





Licenciada en Ciencias Económicas por la Universidad de Barcelona. Especialidad dirección económico-financiera. 





Más de 10 años de experiencia en consultoría empresarial de ámbito nacional.





Se encargará de realizar la parte económico-financiera de su cuaderno de ventas.





Javier Sánchez





Master en Dirección Financiera por EADA.


Master en Control de Costes por EADA.


Master en Contabilidad por EADA.


Master en Asesoramiento Financiero por IEF.


Diplomado en Ciencias Empresariales por la UOC.


Posee experiencia de más de 20 años ocupando puestos de responsabilidad en Entidades Financieras de reconocido prestigio.





Se encargará de realizar la parte económico-financiera de su cuaderno de ventas.
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